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Qui sommes-nous ? 
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Filiale française du groupe Lefebvre, la marque Lefebvre Dalloz est issue du
rapprochement de trois marques d’édition juridique incontournables en France :
Éditions Francis Lefebvre, Éditions Législatives et Éditions Dalloz, et de cinq
organismes de formation.

Notre mission en tant qu’éditeur juridique : apporter à nos clients une réponse fiable,
spécifique et complète.
Nous couvrons toutes les matières du droit, de la fiscalité, de la comptabilité et de la
conformité, et développons une offre éditoriale orientée métier.

Augmentés grâce à l’IA générative, nos contenus de référence sont didactiques et
opérationnels pour un usage quotidien.



4

Une offre globale 
d’édition, de 
formation, de  
logiciels et de 

services qui pour les 
professionnels du 

droit, du chiffre et de 
l’entreprise, 

permettant de gagner  
en Savoirs, en 
Efficience et en  
Compétences

Une proposition de valeur autour de 3 pôles

EDITION
Nous développons vos savoirs grâce à nos offres d’éditions spécialisées,
référentes et historiques, avec des contenus précis, fiables et de premier plan,
produits par nos auteurs et rédacteurs renommés dans les métiers du droit, du
chiffre et de la compliance.

FORMATION
Nous enrichissons vos compétences grâce à des parcours de formations
personnalisés alliant compétences métier (hard skills) et compétences
comportementales (soft skills) aux côtés de formateurs reconnus par leurs
communautés de pairs.

LOGICIELS & SERVICES
Nous améliorons votre efficience au quotidien, grâce à nos solutions logicielles et
nos services conçus autour du droit et de la conformité pour développer votre activité.
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1) Dashboard :
Dernière connexion
Rapports
Simulations
Tracfin
Profil investisseur
Dossiers dupliqués
Bloc-notes / Prochain rendez-vous

2) Ecran des comptes annuels

3) Simulations immobilières : ajout de bornes sur la valorisation du bien

4) Intégration de l’intelligence artificielle

5) Assurance vie / Clause bénéficiaire

6 ) Location meublée 

7) Assurance emprunteur

8) Loc’Avantage

9) Nouvel écran Découverte familiale

Nouveauté 2025
En production

En recettage

En chantier



Le Dashboard
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Ce nouvel outil évoluera régulièrement.
Il va vous permettre de disposer d’une vision synthétique des actions menées et des prochains 
entretiens planifiés par dossier client

1



L’écran des Comptes Annuels
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Pour rappel, l’écran des comptes annuels permet d’afficher les projections réalisées, en fonction des options 
choisies :

• Budget
• Placement
• Impôt sur le revenu
• Impôt sur la fortune immobilière
• Assiettes des revenus

Cet écran a été redéfini, afin de rendre optimale l’expérience utilisateur.

Précédemment, l’écran présentait les options de calculs et les formats de restitutions, puis un second écran 
présentait les résultats.
Dorénavant, l’écran présente les options de calculs sur la partie haute de l’écran et les résultats immédiatement 
accessibles sur la partie basse du même écran.
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L’écran des Comptes Annuels



Simulations immobilières : ajout de bornes de revalorisation du bien
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Pour rappel, le bloc financement des simulations immobilières permettait de préciser les éléments de revalorisation 
du bien, à prendre en compte pour les projections :
• Revalorisation par montant : l’utilisateur pouvait saisir la valeur projetée du bien en fin de simulation ;
• Revalorisation par taux : l’utilisateur pouvait saisir un taux de revalorisation, appliqué sur la valeur initiale du bien.

Désormais, un bornage de ces éléments a été intégré, à la hausse et à la baisse.
• Revalorisation par montant : l’utilisateur peut saisir un montant, plus ou moins élevé que le coût d’investissement 

du bien. 

• Revalorisation par taux : l’utilisateur peut saisir un taux de revalorisation du bien, appliqué au montant de 
l’investissement, à la hausse et à la baisse.

Dans les projections, l’utilisateur pourra ainsi comparer, dans la même simulation :

o Une projection réalisée sans revalorisation ;
o Une projection réalisée avec une revalorisation à la hausse ;
o Une projection réalisée avec une revalorisation à la baisse.
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Simulations immobilières : ajout de bornes de revalorisation du bien
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Intégration de l’Intelligence Artificielle
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Pour de l’aide à la compréhension / Analyse des résultats des diagnostics

Toujours dans l’optique de porter l’information à l’utilisateur et de contribuer un maximum au rôle “d’aide à la 
décision” porté par E-DIXIT, un nouvel assistant a été intégré à l’outil.

IL apporte à l’utilisateur :
• Une facilité d’interprétation des résultats obtenus grâce à une préconisation via la duplication de dossiers ;
• Plusieurs points de réflexion sur le conseil à donner, en fonction des résultats mentionnés ci-dessus.

Pour rappel, l’écran Comparaison de dossiers permet à l’utilisateur de mesurer
directement les impacts liés à une préconisation réalisée via à un dossier dupliqué.

Le bouton “Explication GenIA-L" vous permet de :
• Lancer l’analyse de ce tableau ;
• Etablir le bilan chiffré, bloc par bloc ;
• Lister plusieurs points de réflexion et une orientation quant au conseil à apporter au client.
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Intégration de l’Intelligence Artificielle
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Assurance-vie : Clause bénéficiaire
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Les contrats d’assurance vie sont saisissables via la découverte patrimoniale.

Auparavant, les clauses bénéficiaires existant sur ces contrats étaient saisissables sur chaque contrat, grâce à plusieurs 
écrans successifs (saisie de la clause, des bénéficiaires, de la répartition entre bénéficiaires, etc.).

Désormais, l’ensemble des informations liées aux clauses bénéficiaires sont saisissables sur le même écran que le 
contrat.
Cela permet à l’utilisateur, lorsqu’il créé un nouveau contrat, ou lorsqu’il consulte un contrat déjà existant, de saisir ou 
consulter sur un seul et même écran, l’ensemble des informations liées au contrat.
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Assurance-vie : Clause bénéficiaire
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Lorsqu’aucune clause bénéficiaire n’est saisie, 
un message d’alerte apparait à
l’écran.
Il est visible sur la découverte patrimoniale.



Assurance-vie : Clause bénéficiaire
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Il apparait également dans le diagnostic Transmission.
Sans action de la part de l’utilisateur (et donc validation de l’absence de clause bénéficiaire), la simulation de 
succession ne peut être réalisée (le bouton Calcul demeure inaccessible tant que la case “Je poursuis mon 
parcours” reste décochée).



Location meublée
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À la suite des dernières évolutions règlementaires, le mode de saisie d’une location meublée a évolué, afin 
notamment de rendre le régime plus visible et compréhensible.
La saisie a été compartimentée, afin de répondre notamment aux spécificités des biens de tourisme classé ou non 
et chambres d’hôte.
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L’assurance emprunteur
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En cas de saisie d’un emprunt, il est désormais possible d’intégrer de manière différenciée les taux d’emprunt et 
les taux d’assurance.
Ces nouvelles modalités de saisie des emprunts permettent d’affiner le traitement des dits emprunts (coût réel de 
l’emprunt, prévoyance, transmission).
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Loc’Avantage : Intégration du dispositif
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Ce dispositif immobilier a été ajouté dans l’application.
Il est disponible, tant sur le patrimoine existant que pour les simulations immobilières.
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La découverte familiale
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Afin d’optimiser l’expérience utilisateur, un programme de refonte des écrans est en cours.
De nombreuses itérations seront réalisées au cours de l’année.

La première étape majeure concerne l’écran de la découverte familiale.

9
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Présentation démonstration



FAQ



Il est tout à fait possible d'effectuer le traitement en découverte approfondie.
La valeur détenue en pleine propriété sera indiquée comme valeur du bien et la valeur usufruit
représentant la valeur globale du bien sera indiquée en « cas particulier ».

Saisie de la résidence principale pour un veuf ou une veuve 
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1

Est-il prévu de pouvoir faire l'enregistrement d'une propriété dont une moitié est détenue en NP suite à
une succession, et l'autre moitié en usufruit ?

A l’heure actuelle, nous nous trouvons dans l’obligation de diviser l’enregistrement : une moitié en pleine
propriété saisie dans la bonne rubrique, et l’autre moitié en usufruit dans « Résidences secondaires ou
immobilier ».



Il est tout à fait possible d'indiquer un niveau de profil souhaité dans la partie « Horizon de placements »

Validation directe du profil d'investisseur
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2

Sans passer par le questionnaire « Investisseur », lorsque celui-ci a été fait par ailleurs, peut-on valider
pour un client un profil investisseur, par exemple « prudent », qui sera repris dans les simulations ?



Ces simulations ont été priorisées dans la roadmap. Elles rentreront en chantier fin 2025. L'usage
permettra de visualiser les conséquences salaire/dividendes sur l'évolution de la fiscalité, des
protections sociales et de la retraite.
Toutefois, actuellement, il est possible de réaliser ce type de simulation via la duplication de dossier en
mettant dans la duplication la situation attendue pour salaire/dividendes et de comparer cela dans le
diagnostic « Comparaison de dossier ». Salaire, dividendes, protections sociales, fiscalité et retraite
seront mis en miroir.

Ajout d'une fonctionnalité de simulation « Dividendes vs augmentation
de salaire »
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Pour un dirigeant, allez-vous doter l'outil d'un programme de simulation de type « Dividendes ou
augmentation de salaire ? » mais avec les possibles conséquences par exemple sur la retraite future via
un dossier dupliqué ?



En découverte simplifiée, nous ne pouvons ni démembrer une résidence secondaire ni la résidence
principale. Il faut alors passer en découverte approfondie. Pourrait-on avoir la possibilité de démembrer
en découverte simplifiée ?

Effectivement, cette gestion est offerte en découverte approfondie. C'est notamment un des aspects
différenciant Découverte Simplifiée et Découvert Approfondie.
Toutefois, avec le programme de refonte 2025/2026 du parcours et des écrans, ces opérations seront
possibles en découverte simplifiée.

Démembrer une résidence en mode découverte simplifiée

25
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La gestion retenue pour cette nouvelle fonctionnalité présente la finesse de saisir le taux de l'un ou de
l'autre des conjoints.

Option pour indiquer le taux d'emprunt avec ou sans assurance
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Pour le taux d’emprunt, pourquoi ne pas offrir la possibilité d'indiquer le taux assurance non comprise ou
le taux d'assurance comprise en cochant une case ?



Il est tout à fait possible de comparer deux dossiers dupliqués entre eux.
Pour ce faire, il suffit de lancer la comparaison depuis l'un des dossiers dupliqués. En restitution, le
dossier dupliqué ayant lancé la comparaison sera présenté comme situation « Avant » dans le tableau
des résultats.

Comparaison entre deux dossiers duplicata
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E-Dixit est très utile avec les dossiers dupliqués pour voir l'impact d'une clause démembrée par rapport à
la clause classique conjoint à défaut les enfants… On a la possibilité de comparer le dossier dupliqué et le
dossier référent, mais peut-on comparer deux dossiers dupliqués, l'un avec la clause classique et l'autre
avec la clause démembrée ?



Pour le plan d'action retraite, les investissements sur un PER permettent de voir quelle rente ou quels
rachats partiels seront possibles, mais j'ai l'impression aujourd’hui que les rachats partiels ne sont pas
fiscalisés. Or l'impôt (TMI et prélèvements sociaux) ne sont pas neutres et la couverture du déficit retraite
est moins élevée que prévue !

Effectivement, actuellement la restitution du Plan d'Action retraite est présentée brute de fiscalité. Une
refonte du plan d'action retraite est en étude afin d'intégrer notamment la fiscalité à la sortie ainsi que
d'autres composantes financières. Cette refonte devrait être mise en chantier fin 2025 début 2026.

Intégration de la fiscalité dans la restitution du Plan d'Action Retraite

28
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